
Sales structuring

ECTS : 3

Description du contenu de l'enseignement :

Vente et montage des produits structurés
- Introduction à l'activité de vente des produits structurés dans les BFI
- Maitrise du processus de structuration des produits
- Développer des connaissances de plusieurs type de produits et de leur utilisation

- Développer des connaissances d'analyse des risques de plusieurs type de produits 

Compétence à acquérir :

Montages et analyse des risques des produits structurés
- Commercialisation et Développement commercial des produits structurés

 - Analyse des risques des produits structurés

Mode de contrôle des connaissances :

Trade idea 
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