Pauphine

UNIVERSITE &LETTRES

Management et technique des achats
ECTS: 3

Enseignant responsable : Natacha TREHAN (https://dauphine.psl.eu/recherche/cvtheque/trehan-natacha)
Langue du cours : Frangais
Volume horaire : 18

Description du contenu de I'enseignement :

Partie 1
Comprendre le lien entre stratégie d'entreprise et stratégie Achats
Comprendre la dimension stratégique de la fonction Achats dans I’entreprise?

e Impact des Achats sur la création de valeur, les indicateurs financiers et la gestion des risques
e | e role des Achats en termes de RSE et d'impacts d’extra-financier
e Décarbonations et Achats?: quelles perspectives

Partie 2
L'évolution des relations donneurs-d ’ordres /sous-traitants

e |e co-développement

e L’ingénierie simultanée

e |’approche de Supplier Relationship Management de Toyota

e Motiver ses fournisseurs?: le modele de Motivation Fournisseurs de Tréhan©

Partie 3
L’élaboration des stratégies Achats en entreprise

e Comment élaborer une stratégie Achats??
e Quelle stratégie Achats par famille d’Achats??
e Quels leviers Achats??

Compétences a acquérir :

Appréhender la dimension stratégique de la fonction Achats et a ses enjeux en termes d’'impacts économiques, sociaux et
environnementaux.

Concevoir et déployer une stratégie Achats

Maitriser les approches du Supplier Relationship Management
Mode de contrdle des connaissances :

Examen sur table

Coefficient : 1.00
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